
N E U R O V E N D A S  E
TÉCNICAS AVANÇADAS
DE VENDAS

OFICINA DE TREINAMENTOS EM VENDAS



Neurovendas
Neurovendas nada mais é que
um conjunto de técnicas de
vendas baseadas em pesquisas
científicas da neurociência
(estudo do cérebro e do
comportamento humano)
aplicadas também ao
marketing. 
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A POSTURA MENTAL É O QUE OS
DIFERENCIAM
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Auto Aval iação Diár ia;
Percepção Imediata dos Erros na Venda;
Menos preocupação e mais ação (Evitar  o lado
negativo das vendas) ;
Na maior ia ,  a  culpa não é do cl iente por não
comprar
Neutral izar  objeções (Sempre com perguntas)
Quem ama vendas é o que vende mais ,  os que
mais reclamam são os que menos o fazem
Amar as vendas e local  de trabalho,  mas
“desl igar”  da empresa
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O MELHOR PRESENTE QUE
PODEMOS OFERECER AO MUNDO É

A NOSSA TRANSFORMAÇÃO.
MELHORE TUDO DENTRO DE VOCÊ

PARA QUE TUDO MELHORE AO
REDOR DE SEUS PASSOS. ESTUDAR
A SI MESMO É A MAIOR FONTE DE

TRANSFORMAÇÃO. 


